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Kifz.Policen: Versicherungstarife im Vergleich

Tnp-I.mstung muss nicht zwtmgsluuilg teuer sein. Der
Versicherungsvergleich zeigt: Selbst unter den zehn gunshgst&n
ﬂnbletern schwanken dxe Preise um bls zu 20 Prrazent ;

Vorsicht bei Billig-
Tarifen: Aul manche
Leistung sollte man
nicht verzichten”
Rendé Olma

ersicherungen und Neu-
qugen haben etwas ge-

meinsam: Seit Jaohren
werden beide mit hohen Rabat-
ten beworben, und fast ebenso
leng wird ein Ende der Preis-
kémple erwartet. Denn nicht
immer arbeitet der Kfz-Bereich
der Versicherungsunternehmen
profitabel. Oft nutzen die Kon-
zerne die Autoversicherung als
Tarétner, in der Hotinung, den
Kunden auch andere Produkte
des Houses verkauten zu kén-
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nen. Eine Strategie, die immer
seltener auigeht. Angesichts
der Defizite verkiinden die As-
sekuranzen regelmdéBig, cus
der Rabattschlacht aussteigen
zu wollen. Doch meist passiert
das Gegenteil.

Wahrend im Frihjohr der
eine oder andere Versicherer
héhere Beitrége von Neukun-
den verlangt, beginnt spates-
tens zum Ende des Jahres quls
Neue der Kampf um die Auto-
fahrer. Denn zum Houptfallig-
keitstermin am 30. November
kénnen Kunden ihren Vertrag
auch ohne Fohrzeugwechsel
kiindigen, vorausgesetzt, die
Heauptidlligkeit der Police ist
am l. Janucar. Nur dann kann

man Ende November einen
neuen Versicherer suchen.

Um die potenziellen MNeu-
kunden balgen sich die Unter-
nehmen wie bei Neuwagen
zum Teil sehr kreativ. Um die
Offerten besser von der Mit-
bewerber-Schar abzugrenzen,
werden zahlreiche Rabatt-Bau-
steine in die Angebote einge-
beut. Das Problem: Da nicht
jede Versicherung die gleichen
Klauseln im Programm hat,
wird der Preisvergleich schwie-
rig. Lingst kommt es nicht mehr
nur darauf an, in welche Typ-
klasse das Auto eingestuft ist,
wo der Wohnort liegt oder wie
lange der Versicherte unfallfrei
fghrt.






